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Klaus Egger

Generationenwechsel und der 
(mögliche) Weg zum (mögliche) Weg zum 

Alleinstellungsmerkmal anhand 
des Beispiels LernCamping®





• Zweitens: Ausbildung, 

• Erstens: Teilbereiche 
übergeben

• Zweitens: Ausbildung, 
Weiterbildung, 
Weiterbildung, 
Weiterbildung,…









































1. Analyse Ihres Unternehmens

2. Analyse der Zielgruppen

3. Marktforschung

4. Welchen Mehrwert hat der Kunde 4. Welchen Mehrwert hat der Kunde 
dadurch? Welchen Nutzen?

5. Macht mir dieses Alleinstellungsmerkmal 
bei meiner Arbeit Spaß? 



Und zum Abschluss
90 Sekunden für Ihre Zukunft


